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Gestion Administrativa

Actividades Comerciales
Cocina y Gastronomia
Servicios en Restauracién
Estética y Belleza
Pelugueria y Cosmética Capilar
Asistencia a la Direccion
Gestion de Ventas y Espacios Comerciales o
Comercio Internacional
Transporte y Logistica
Guia, Informacion y Asistencias Turisticas

Direccion de Cocina

Titulo Profesional Basico en Servicios Administrativos
Titulo Profesional Basico en Cocina y Restauracion
Titulo Profesional Basico en Peluqueria y Estética

Administracion y Finanzas

Direccion de Servicios en Restauracion
Estética Intearal v Bienestar

INFORMACION Y MATRICULA GESTION DE VENTAS Y ESPACIOS
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¢QUE VOY A APRENDER Y HACER?

e Obtener, analizar y organizar informacién fiable de los mercados aplicando técnicas
estadisticas y establecer un sistema de informacion eficaz (SIM), que sirva de apoyo
en la elaboracion de acciones de marketing.

o Definir estrategias y actuaciones comerciales y gestionar la fuerza de ventas
obteniendo y procesando informacién de los agentes que intervienen en la actividad
comercial y organizando y supervisando los medios técnicos y humanos.

e Elaborar el plan de ventas y gestionar la comercializacion y venta de productos y/o
servicios, aplicando las técnicas de venta adecuadas a cada canal de
comercializacién, para lograr los objetivos establecidos en el plan de marketing
disefiado por la organizacion.

e Organizar el almacenaje de las mercancias en las condiciones que garanticen su
integridad y el aprovechamiento dptimo de los medios y espacios disponibles, de
acuerdo con procedimientos establecidos.

e Realizar y controlar el aprovisionamiento de materiales y mercancias en los planes de
produccién y de distribucion asegurando la cantidad, calidad, lugar y plazos para
cumplir con los objetivos establecidos por la organizacién y/o clientes.

e Organizar y supervisar la implantacion y el montaje de espacios comerciales y
escaparates, definiendo las especificaciones de disefio y materiales, para conseguir
transmitir la imagen de espacio comercial definida que atraiga a los clientes
potenciales y conseguir los objetivos comerciales definidos.

e Organizar y controlar la implantacién de productos/servicios y acciones
promocionales en espacios comerciales, determinando el surtido y las lineas de
actuacion de campafias promocionales para conseguir los objetivos comerciales
establecidos.

¢CUALES SON LOS REQUISITOS DE ACCESO?

e Puedes acceder directamente cuando tengas alguno de estos titulos o estudios:
- Titulo de Bachiller o Segundo de Bachillerato de cualquier modalidad de
Bachillerato Experimental.
- Titulo de Técnico Superior o Especialista.
- Haber superado el curso de Orientacién Universitaria (COU) o Preuniversitario.
- Estar en posesion de cualquier Titulacion Universitaria o equivalente.

e Mediante una prueba de acceso al ciclo formativo. Para presentarte tienes que
tener al menos 19 afios en el afio que se realiza la prueba o 18 para quienes
poseen el titulo de Técnico relacionado con el ciclo al que quieres acceder.
Quienes tengan superada la prueba de acceso a la Universidad para mayores de
25 afios, estan exentos de hacer la prueba.

e Si tienes otros estudios post-obligatorios es conveniente que consultes las
posibles convalidaciones existentes.

MODULOS PROFESIONALES

A —
1° curso 2° curso

Horas totales / Horas totales /

Médulo profesional Médulo profesional
horas semanales horas semanales

Escaparatismo y disefio de 84/ 4

AL FINALIZAR MIS ESTUDIOS, ,QUE PUEDO HACER?

Trabajar como: Jefe de ventas, Representante comercial, Agente comercial, Encargado
de tienda, Encargado de seccion de un comercio, Coordinador de comerciales,
Supervisor de telemarketing, Escaparatista comercial, Disefiador de espacios
comerciales, Responsable de promociones punto de venta, Especialista en implantacién
de espacios comerciales

Politicas de marketing 19276 ; .
espacios comerciales
Gestion de productos y
Marketing digital 192/ 6 promociones en el punto de 10575
venta
Gestién econdmica y financiera 19276 Organizacion de equipos de 84/4
de la empresa ventas
Investigacion comercial 1287 4 Técnicas de venta y negociacion 10575
Inglés 160/ 5 Logistica de almacenamiento 126 / 6
Formacion y orientacion laboral 96 /3 Logistica de aprovisionamiento 126 / 6
Formacion en centros de trabajo 380
Proyecto de Gestion de ventas y 20

espacios comerciales

¢CUALES SON LAS SALIDAS PROFESIONALES?

Este profesional ejerce su actividad en empresas de cualquier sector productivo y
principalmente del sector del comercio y marketing publico y privado realizando
funciones de planificacién, organizacion y gestién de actividades de compraventa de
productos y servicios y de disefio, implantacion y gestion de espacios comerciales.

¢CUAL ES LA DURACION DEL CICLO FORMATIVO?

Dos cursos académicos (el ultimo trimestre del segundo curso corresponde al médulo
profesional de Formacién en Centros de Trabajo).

¢QUE PUEDO SEGUIR ESTUDIANDO?

Ciclo de grado superior de la misma familia profesional: Secretariado
Otros ciclos de grado superior
Estudios universitarios

.DONDE PUEDO OBTENER MAS INFORMACION?

www.todofp.es
www.educacyl.es
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